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10 podstawowych błędów w negocjacjach cenowych* 

 

 

 

1. Brak pewności 

2. Zbyt szybkie pójście na ustępstwa 

3. Zła strategia negocjacyjna 

4. Brak przygotowania 

5. Za dużo emocji 

6. Słaba argumentacja 

7. Zdradziecki język ciała 

8. Branie wszystkiego na siebie 

9. Nie docenianie przeciwnika 

10. Chęć szybkiego zamknięcia transakcji 

 

 

 

*(Opracowanie własne alexander verweyen BUSINESS CONSULTANTS na bazie rozmów z Uczestnikami warsztatów) 

 


